Contactez nous pour obtenir un devis
personnalisé

® Savoir analyser le risque-client dés la phase de négociation et de rédaction de contrats.

e Comprendre l'importance stratégique et financiére de la gestion rigoureuse des garanties
pour éviter et/ou limiter les impayés.

® Maitriser et suivre les procédures de recouvrement judiciaire.

e Maitriser les colits de recouvrement grace au controle efficace des actions des huissiers et
des avocats dans les différentes voies d'exécution.
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De l'action de relance simple au
recouvrement amiable.
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a Pré-requis + Avoir occupé ou occuper un poste en lien avec le theme de la formation




