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>Secteur privé
ETUDE DE MARCHE ET BUSINESS PLAN

@l Dates et durée a convenir

@ Lieu a convenir

Contactez nous pour obtenir un devis  Comprendre les enjeux de I'étude de marché.
personnalisé ® Savoir exploiter les résultats obtenus pour construire son offre.
e Construire un plan d'affaire adapté a son entreprise et savoir le défendre.

iy LES + DE VOTRE z
¥ FORMATION C? PROGRAMME PEDAGOGIQUE
Les participants sont invités a se
munir des documents de leur Module 1 Module 2 Module 3
structure en lien avecle Les points clés de L'élaboration de I'offre La rédaction du
dﬁ;/relor;i) pemf?r? tdounla ?rri??noqtd e(:jleur I'étude de marché Savoir se démarquer : utiisation de | | PUsiness plan
ge c‘:\‘; :te é?:han,;erostlljr a ?)z:eud: . m | |dentifier la cible et ses besoins. la démarche SWOT, Porter, etc. Les différents modeles de business
leur propre situation ® | Appréhender la concurrence. Maitriser le recueil et I'analyse des plan.
. ® | Evaluer la viabilité économique du besoins. Le contenu du business plan :
projet. Mettre en oeuvre et exploiter son aspects financiers et non financiers.
}i“ PUBLIC ~ étude. Rédiger et défendre son business
CONCERNE Analyse de la rentabilité du projet. plan.
Chefs d'entreprise, @ présentiel ou @learning @ présentiel ou @learning @ présentiel ou @learning

Entrepreneurs;
Conseillers d'entreprises; . .
Investisseurs B Pre-reqms s Avoir occupé ou occuper un poste en lien avec le théme de la formation

£3 BoN Asavolr

Exemple de programme réalisable en 5
jours




